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Capitolul 6. Puterea Social Media 

Social networking profesional 
 
 

Fundament Site-urile sociale profesioniste schimb# felul în care ne gestion#m re$eaua, 
deoarece fiecare dintre noi este responsabil pentru ceea ce este “la 
vedere” online, cum ar fi profilul nostru. 
 
Acum 10 ani înc# trebuia s#-i conving pe cei care conduceau companii, de 
nevoia de a-%i crea un site propriu în care s# treac# informa$ii despre 
serviciile %i produsele disponibile. Ast#zi nu mai este nevoie s# conving 
pe nimeni de necesitatea de a se face prezent online, cu o singur# 
excep$ie: profesioni%tii. Mul$i dintre ace%tia înc# consider# expunerea 
profilului (propriilor date) o invadare a intimit#$ii lor. 
 
M# bucur s# v#d c# tot mai pu$ini oameni gândesc astfel %i v# asigur c# 
restul vor înv#$a calea care acum li se pare grea, sim$indu-se exclu%i. Din 
nefericire, una dintre cele mai bune metode de a înv#$a este aceea de a 
gre%i, suportând consecin$ele. 
 
Nu v# pierde$i timpul dac# nu sunte$i nevoi$i& Crea$i-v# profilul pe un site 
social %i reînnoi$i datele când este necesar, deoarece acesta va fi 
pa%aportul vostru de profesionist pentru acest secol.  
 
 

Cum   Cea mai cunoscut# func$ie a acestui tip de site-uri este legat# de 
func•ioneaz•? expunerea profilului profesional în fa$a unei audien$e de profesioni%ti %i 

asta va elimina definitiv CV-urile pe hârtie. 
 
CV-urile tradi$ionale sunt aproape ca o declara$ie secret# ce nu este 
validat# de o a treia parte, în timp ce profilul pe astfel de site-uri este 
public %i poate fi accesat clar de persoane interesate. 
 
Totu%i, cea mai revolu$ionar# func$ie permite solu$ia par$ial# a problemei 
celor '%ase grade de separare'. Ca s# în$elegi mai bine aceast# func$ie, am 
s# iau ca exemplu propria re$ea LinkedIn. 
 
În urm#toarea imagine vedem c# am 815 contacte de prim grad. Acestea 
sunt contactele persoanelor care, la un moment dat f#ceau parte din via$a 
mea, deoarece nu accept str#ini, ceea ce adaug# mai mult# valoare re$elei 
mele. Aceste 815 contacte au 106.700 contacte care în total au 4.147.300 
contacte. Re$eaua mea LinkedIn are un total de 4.254.900 contacte. 
 
Dac# nu voi mai ad#uga alte contacte în continuare, re$eaua mea va 
continua s# creasc# la o rat# de 200 de contacte pe zi, deoarece cineva din 
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re$eaua mea va ad#uga contacte %i acestea vor îmbog#$i re$eaua mea. 
 
Astfel am un acces rapid la mai mult de 4 milioane de profesioni%ti care 
ar putea s# m# ajute s# g#sesc informa$ii, munc#, afaceri, etc. 
 

 
 

Imaginea 6.1. Exemple de re$ele de contact pe LinkedIn 
(www.linkedin.com)  

 
 

LinkedIn LinkedIn a fost lansat în mai 2003, fiind unul dintre primele site-uri de  
acest gen, ceea ce a f#cut ca în august 2009 s# se ajung# la peste 44 de 
milioane de membri în 200 $#ri %i teritorii %i în 170 de industrii. 
 
Orice persoan# poate deveni un membru al acestei comunit#$i accesând 
site-ul sau primind o invita$ie de la un alt abonat. 
 
Devenind membru, creezi un profil ce însumeaz# via$a ta profesional# %i 
c#ile de instruire %i, începând cu acel moment, po$i invita alte contacte s# 
devin# parte a re$elei. 
 

 
 

Imaginea 6.2. LinkedIn, cel mai mare site de re$ele sociale 
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(www.linkedin.com)  
 
Prin LindekIn po$i s#: 
 
·  Gestionezi informa$ia disponibil# profilului t#u public prin 

intermediul computerului sau al telefonului mobil 
·  Te prezin$i %i s# fii prezentat poten$ialilor clien$i, angajatori, 

parteneri, furnizori %i exper$i din domenii diferite 
·  Creezi %i s# colaborezi la proiecte adunând date, având acces 

comun la fi%iere %i rezolvând problema 
·  Fii g#sit pentru afaceri sau oportunit#$i de serviciu 
·  Ob$ii informa$ii noi prin discu$ii cu grupuri private formate din 

membrii LinkedIn 
·  Descoperi leg#turi care te-ar putea ajuta s# g#se%ti servicii sau s# 

închei contracte 
·  Oferi locuri de munc# cu scopul de a-i g#si pe cei mai talenta$i 

oameni 
·  Informezi re$eaua despre ceea ce faci în acel moment, prin 

func$ia de microblog. 
 

Personal, folosesc frecvent acest site pentru a îndeplini toate func$iile 
men$ionate, economisind timp %i bani. 
 
Dar cel mai important lucru este c# acum este mult mai u%or %i rapid s# 
g#se%ti persoana potrivit#. Acest tip de site cre%te în ochii recrutan$ilor %i 
asta nu doar din întâmplare. 
 
 

Xing Xing a aparut în noiembrie 2003 în Germania sub numele Open BC/Open 
Business Club. În noiembrie 2006 %i-a schimbat numele în cel actual. 
Cre%terea acestei re$ele se datoreaz# par$ial achizi$iei de alte re$ele în 
Spania %i Turcia, în august 2009 mai mult de 8 milioane de membri 
f#ceau parte din aceast# comunitate, r#spândit# în 200 de $#ri. 
 
Func$iile disponibile sunt asem#n#toare celor din LinkedIn, dar tr#s#tura 
lor d# o motiva$ie tehnologic# mare, facilitând interconectarea cu baze de 
date personale ca Microsoft Outlook Contacts. 
 
Ceea ce distinge Xing de alte platforme similare este programul 
Ambassador, disponibil pentru fiecare ora% sau regiune, cu un num#r 
impresionant de membri. Ace%ti “ambasadori” sunt re$ele de membri care 
promoveaz# evenimente locale, încurajând re$eaua social# ca o unealt# de 
afaceri, permi$ând r#spândirea ideilor în timp ce oamenii au %anse de a se 
cunoa%te personal. 
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Imaginea 6.3. XING re$ea de socializare (www.xing.com)  
 
 

Plaxo Plaxo a fost creat în noiembrie 2002 ca serviciu online de adrese, 
permi$ând utilizatorilor s#i s# nu piard# niciodat# datele în cazul unei 
întreruperi a computerului. 
 
A început apoi treptat s# includ# func$ii de re$ea social#, extinzându-se 
atât de mult încât func$iile Microsoft Outlook de sincronizare de contacte 
au devenit, începând cu iulie 2009, un serviciu pl#tit. În mai 2009, acest 
serviciu avea deja mai mult de 20 de milioane de membri. 

 

 
 

Imaginea 6.4. Plaxo network (www.plaxo.com) 
 
 

The Star  Star Tracker este o re$ea care încearc# s# conecteze talente portugheze din 
Tracker  toat# lumea. Pentru a accesa aceast# re$ea, trebuie s# fii invitat de un alt 

membru. Re$eaua include propriet#$ile normale ale unei platforme de 
acest gen cu câteva inova$ii interesante, cum ar fi loca$ia geografic# a 



37 

 
Networking – Ghid de Supravie!uire pentru profesioni"ti 

talentelor %i folosirea cuvintelor cheie, pentru a caracteriza mai repede 
oameni %i grupuri. 
 
Aceast# re$ea a promovat evenimente în diferite ora%e ale lumii unde 
lucreaz# talente portugheze. 
 

 
 

Imaginea 6.5. The Star Tracker - re$eaua talentelor portugheze 
(www.thestartracker.com) 

 
 

Alege o re•ea  Sunt multe alte re$ele profesioniste ca (Talkbiznow, Ryze, Meet the Boss, 
sigur•   Naymz %i Portuguese PBLink) %i vor ap#rea cu siguran$# multe altele, 

încorporând sau nu cele existente. 
 
La diferite seminarii, am avut participan$i pe deplin convin%i de 
importan$a particip#rii la astfel de re$ele, dar în curand vor fi cople%i$i de 
num#rul de re$ele disponibile %i de efortul cerut pentru a avea toate 
informa$iile profesionale la zi. 
Într-adev#r po$i petrece 80 la sut# din timpul t#u lucrând la re$elele 
sociale, îns# cu pre$ul de a e%ua în indatoririle de serviciu. 
 
Iata câteva sfaturi: 
 
·  Alege o re$ea principal# %i actualizeaz#-$i constant informa$iile. 
·  Folose%te dou# sau trei re$ele secundare, pe care s# afi%ezi un profil 

de baz# ce nu necesit# gestionare constant#. 
·  Concentreaz#-$i aproape toate eforturile de munc# în re$eaua 

principal#. 
·  Cere de la membrii re$elei principale sfaturi. 
·  Dac# ai o pagin# web, creeaz# un link pentru profilul t#u în cadrul 

re$elei principale. 
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*i cum alegi re$eaua principal#? Cel mai bun lucru este s#-$i pariezi to$i 
banii pe cea mai mare re$ea de net %i s# testezi dou# dintre acestea pentru 
câteva luni ca s# vezi care: 
 

·  Are func$ionalitatea cea mai apropiat# de linia afacerilor tale. 
·  Are persoane mai interesante ca membri. 
·  Te ajut# în ob$inerea unor rezultate mai bune ca %i contacte, 

informa$ii %i pornirea afacerilor. 
 

 
Creeaz•  Nu vroiam s# închei acest punct despre re$eaua social# profesional# f#r# 
subgrupuri s# te atrag s# faci un pas înainte %i s#-$i plasezi profilul online. Profit# de 

avantajele propriet#$ilor ce-$i vor permite s# creezi subgrupuri de contacte 
legate de o $ar#, un subiect, un produs, un concept, etc. 
 
Acesta este un mod excelent de a g#si noi contacte %i de a deveni un 
adev#rat expert într-un domeniu anume în comunitate. 
 


